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 KÖLBL European Tonewood GmbH

Karl-Zeller-Weg 5
A-4160 Aigen-Schlägl

"只有创新才能成⻓"
Ing. Christoph Kölbl



前⾔:

在⼯⼚重组过程中，我也必须意识到我们的价值观和⽬标：

是什么让我们与别⼈不同？？我们如何处理与员⼯/客⼾/供应商的关系？并在任务声明中加以巩固。⽽且对
我来说，家庭的凝聚⼒是健康和职业成功的基础。

结果就是精彩的句⼦，描述了我们是谁，指导着我们的⽇常⽣活 我们如何合作，如何培养彼此之间的互
动。

在这个项⽬的过程中，⼯⼚中的⼯作场所进⾏了升级和图形化增强 对我来说，不仅要再现⽂字，还要活下
去，这是⼀个特别重要的问题。

⾸席执⾏官Christoph KÖLBL

KÖLBL EUROPEAN
 TONEWOOD GMBH

共同成功

 



我们总是以同样的欣赏来对待
⼈类，就像我们对待⾃然⼀

样。
 

 

我们的起点在波西⽶亚森林深处。

 
KÖLBL European Tonwood GmbH成⽴于1929
年。我们的历史渊远流⻓，是信任和可靠的基础

 
⽣活和维持商业关系 可持续性对我们特别重要。⽣

产的剩余部分会在 ⼯作中循环使⽤。
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“诚实与可靠”的价值观已经根植在我们企业93年了，并奠定了我

们与客⼾、供应商和员⼯的合作基础。

 
扎根 信任 可靠

 
 
 

90 年来，我们⼀直维护“诚实可
靠”的价值观
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卓越的⾳质不仅取决于卓越的⽊材质量，也是与客⼾和供

应商密切合作的产物 经过多年的合作，我们能够培养出特
别的互信⽂化，这种⽂化通常使我们超越以往认为的界

限，实现新的⽬标！

 
 
 

我们将与员⼯、客⼾和供应商的
良好关系视为卓越⾳质的基础.
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为了满⾜客⼾的需求，我们与他们⼀起开发解决⽅

案。 
 

⼀个成功的开发过程⾸先需要仔细倾听。

 
我们希望⾸先了解客⼾的需求，然后解决这些需求，

最终让客⼾和我们双⽅都满意。

 

我们共同开发解决⽅案：
公司员⼯和客⼾
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我们很⾼兴邀请客⼾来我们⼯⼚来。

在现场，从第⼀个⽣产步骤到发货，每⼀个过程的质量

控制都清晰可⻅。

 
我们经常能与客⼾发展并超越商业关系，实现⻓期合

作。

 
欣赏、开发并⼀起应对挑战.

 

我们始终以个性化的解决⽅案来
满⾜客⼾的特殊需求.
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我们与客⼾共同成⻓，双⽅都
能受益于新的解决⽅案。
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我们越了解我们的客⼾，就越了解他们所关⼼的问题，

解决⽅案就越成功。

 
共同创造质量⻜跃

 
通常也会提⾼客⼾的市场地位.

 
 



我们互相给予⼜彼此接受-
如同⾃然那样.

 

让我们感到特别⾃豪的是，我们能够经常与客⼾保持⻓期

合作关系.
 

能成为⼀些客⼾的独家供应商，这对我们来说是⼀个特殊

的奖项。
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对于我们的创始⼈鲁道夫·库柏（Rudolf Kölbl）来说，
⾳乐从童年开始就是⽣活中的⼀部分了。

 
对我们来说，继续传承经营家族企业，并成为该地区最让

客⼾信任的企业是⼀件很重要的事情。

 
我们始终有激情和好奇，希望能与客⼾和员⼯⼀起创造新

事物。
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我们希望既保持传统，⼜不断推
动创新。

 



我们致⼒于提⾼产品质量，并深
化加强与现有客⼾的关系。

 

对我们来说，深化与客⼾的关系⾮常重要，特别是在关乎到

声⾳的时候。

 
提⾼产品质量，并与客⼾、供应商和员⼯保持可持续发展关

系是我们的⾸要⽬标

 
 我们的客⼾在持续关系中也能不断进步
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在“⾳阶”上，我们是第⼀个，也是⾼质量乐器⾳质的关
键组成部分。

 
我们的⽬标是参与⾼质量的乐器。

 
 

我们将独特的⾳质视为对⼈们
⽣活情趣的贡献：

 
我们的动⼒是座⽆虚席的⾳乐

厅。
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